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“撬边”就是利用人
们贪小便宜和从众的心
理，找人佯装顾客，一边
吹嘘商品如何质量好、价
格低，一边抢购，引诱不
知情的顾客购买。上海人
把那些参与“撬边”的人
称为“撬边模子”。上海
闲话中有许多“模子”的
称 呼 ， 不 过 ，“ 撬 边 模
子”的称呼带有一种嘲弄
的意思，类似于北方人所
说的“托儿”。

“撬边”由“缲摆”
演变而成。“摆”原意就
是指衣料的毛边，在上海
的成衣铺子里，修饰毛边
（“缲摆”） 大多由女工
来完成。由于“缲”字生
僻，久而久之就成了“撬
边”。而“修饰毛边”引
申的含义就是“补拙”。
1920年代流行一种敲诈行
为，流氓常常雇佣女子暗
中引诱男子赌博，万一发
生冲突，她们也可帮助赌
主脱身。不法商人雇佣妇

女招徕生意和进行欺骗活
动也与女红的“撬边”极
为相似，“撬边”这俗语
也就产生了。

以“撬边”营生，是
因为做“撬边”生意能带
来丰厚的收益。无论是

“ 撬 正 边 ” 还 是 “ 撬 反
边 ”， 干 的 都 是 察 言 观
色 ， 看 人 下 菜 的 勾 当 。
1980年代起，市场因改革
开放而逐渐活跃，上海又
重现“撬边”一语，用来
表示商业上联手行骗的行
为。“撬边模子”也因市
场的红火和竞争的激烈而
越来越多。“骗”字当头
成了不少人的成功秘籍，

“撬边模子”可谓比比皆
是，而且“流通性”极
强，千方百计地蛊惑人
们。“撬边模子”“连档模
子”的费心表演，图的就
是“斩客”。

去 闹 市 区 的 商 店 购
物，常会看到一些人在

“争购”商品，当你走近

“看热闹”时，就有“顾
客”主动上来向你推荐。
这些“热心人”帮你“拿
定主意”。他们就是凭着
三寸不烂之舌，为卖主暗
中使劲地“撬边模子”。
他们擅长以旁敲侧击的方
式，通过示范或使障眼法
等陷阱手段达到促销目
的。也有团体“撬边”的
例子，如银行与保险公司
联手将储户哄骗成“被保
险”。人际关系中为使某
人相信某事，也常用“撬
边”的手段。

自从有了网络，“撬边”
手法不断升级。“撬边模子”
隐身互联网，以“帖”“软
文”等形式出现的忽悠招
数层出不穷。而进入移动
互联网时代，手机随身且
社交网络发达，人际交往
越发方便，“撬边模子”乔
装后，又广泛混迹于QQ、
微信、微博等网络圈子
中，骗术也“与时俱进”，
让人防不胜防！

撬 边
张力平

冬已深。寒意附着在四肢上，似要凝成冰，向体内垂下。
望着院子里的老屋，突然就想到了煤炉。它以前是被父亲放在
小屋里的，可随着屋里不舍得扔的杂物越堆越多，尤其是装上
天然气后，它也就渐渐消失在我们的生活中。

儿时，每年冬天，父亲都会买回来一堆煤球，稳稳当当地
堆在墙角。那是我们家冬天全部温暖的储量。至今，那个墙角
还泛着黑斑，可能是煤球把颜色映入了岁月的深处吧。

每天早上，都要尽早在铁皮炉子里生起火来，这样，挂着冰
棱的日子才不会被冻僵，忙碌的一天也才能有条不紊地展开。

在老家方言里，这叫“引炉子”。
引炉子前，先要把炉子里昨天留下的残灰倒干净，如果有

还未完全燃尽的煤块，便掏出来放在一边，等待再烧一次。然
后要找一些引火的材料。父亲捡到过一个废弃的轮胎，挂在墙
上，每次他都从上面剪下一个小条。这个小东西一点就着，火
的韧性也很好，“禁得起烧”，不过它会冒出刺鼻的黑烟，像是
一条恶龙从炉子上钻了出来，面目狰狞，张牙舞爪。母亲就急
忙把我拉到上风口，“那烟里有毒，不要走进去”。在炉子里铺
上一些废纸后，把点燃的轮胎条放上去，火便噼里啪啦地烧起
来了。

看看火候，可以慢慢放一些碎木块、细木条。待到火彻底
烧起来，再把大块的木材放进去。如果说轮胎条是个将军，负
责带兵上阵冲锋，那么木材就是战士，负责厮杀，决定了火的
质量和持久力，所以它们都是由父亲亲自动手，择前一天劈
开，存在袋子里等候取用。如果木材放的位置不好，很容易就
会把火盖住。这时候就要用火钳进行微调，并对着下面的通风
孔，使劲地扇风。

等木材也烧起来后，母亲便会夹起一两块黑色的蜂窝煤放
上去。我负责扇风，等到煤孔中露出紫红色的火焰闪烁跳动
时，火炉子就引好了。那时候，我因为贪玩经常拿一些塑料袋
放在火上烧，母亲发现后就用戒尺打我的手。后来才知道塑料
袋烧化之后会堵住煤孔，或者融成黑色的黏液粘在炉子上，很
难清理。

以前，只知道跟着父母说“引炉子”，但如今才逐渐品味出
“引”字的妙趣。炉子不是直接点燃的，把一团火扔进去，煤球
一压就会熄灭，需要接引火苗，引导火势，才能让黝黑的煤球
燃烧成通红的模样。每次炉子熄灭后，木材或许还会剩下，但
煤球已经全部变成了白色，轻轻一戳就变成灰，洒落一地。

母亲应当是深谙“引”之道的。对于生活，她从不告诉我
应该怎么做，只是告诉我她希望我成为怎样的人，能够拥有怎
样的生活。把火种埋在我的心灵深处，然后等待着我学会燃
烧，去产生温度，发出光明。只在我走上歧路时，比如沉迷游
戏——这就像塑料袋一样，融化后会堵住我的通风眼，也让纯
粹的心灵多了几分黏稠的复杂，母亲便会把游戏机收走，然后
抄起扫帚追着我打。那是她难得的发怒时刻。

那时候，全家就靠这么一个铁皮炉子，做饭、烧水、取
暖。如今炉子早就已经被淘汰掉了，不环保、不节能的弊端让
它与这个时代格格不入。

又一个冬日清晨，我一个人晃晃悠悠走到街头，看见包子
铺、馄饨铺等店面里冒出云雾般的热气，不由地想起多年前，
同样的一条街道上，各个店铺门前都摆着一个铁皮炉子，里面
长长地拉出一道道青烟，青烟在路上相互追逐，然后散逸四方。

引炉子
仇进才

突破瓶颈只有一毫米
的距离，但很多思维都卡
在那一毫米之下。

有一个生产牙膏的公
司，某季度遭遇了销售瓶
颈，便召集销售部开会，
让大家建言献策。大家提
供的方案都有道理，但很
难起到立竿见影的效果，
正当老总灰心之际，一个
年轻的业务员站起来说：

“我有一个方案，但我需
要十万元的创意奖金。”
老 总 皱 起 了 眉 头 ， 说 ：

“说说你的创意，我要看
看是否值得。”年轻人坚
持 道 ：“ 因 为 它 极 易 操
作，您一定会认为它不值
那么多钱，所以我希望得
到您的承诺。”老总同意
了。年轻人说：“将牙膏
的口径增加一毫米，与生
产牙刷的厂家合作，增加
两排刷毛。”

年轻人得到了这笔创
意奖金。事实上，它的确
值这个价格，但很多人对
此很不屑：不就是一毫米
吗？谁都知道口径大挤出
的牙膏多，谁都知道刷毛
多用的牙膏多，值十万
元，就这？可是，很多伟
大的创意，并非是地动山
摇般的大动作，恰恰相
反，很多时候，创意与因
循，只有一毫米的距离。

这一毫米里，或是起于灵
感的灵光一现，或是来自
于岑寂中的冥思苦想，或
是天才绝艳，或是苦苦经
营，都值得尊敬。

王安石的“绿”，贾
岛 的 “ 敲 ”， 齐 己 的

“一”，宋祁的“闹”，它
们与庸常只有一个字的距
离。对于李白来说，“一
叫一回肠一断，三春三月
忆三巴”，似信手拈来；
而对杜甫来说，“即从巴
峡穿巫峡，便下襄阳向洛
阳”，定是推敲很久后灵
光乍现，他们都靠自己的
禀赋，以一毫米的距离超
越了平凡。这一毫米的距
离，使它们成为经典。

触发巨变的，往往也
只是细小的事情，砸到牛
顿的苹果，阿基米德洗澡
时溢出浴缸的水，都是极
细 微 的 “ 一 毫 米 的 距
离”，忽略也就过去了，
大师们善于捕捉到了宇宙
的吉光片羽，找到开门的
钥匙。而平常人，也可以
把 握 这 习 见 的 “ 一 毫
米”，让自己超越平凡达
到“不凡”。

美国一家报纸曾刊登
过启示，重金征求纯白色
金盏花，高额的奖金让无
数人跃跃欲试。当时，金
盏花只有两种颜色，或金

色，或棕色，要想培植出
纯白色的金盏花非常困
难。大多数人慢慢的忘记
了那则启事。二十年过去
了，征求者非常意外地收
到了一封热情的应征信和
一百粒纯白金盏花种子。
寄种子的是一个年逾古稀
的老太太，她是一个普通
的爱花人。

她的成功来自于一个
灵感：慢慢变白，就像蓝
色牛仔服洗成白色一样。
她的智慧只比那些放弃的
人多一毫米的距离。起
初，她撒下的是一些最普
通的种子。一年之后，金
盏花开了，她从普通金盏
花中挑出一朵颜色最淡
的，选取它的种子；次年
重复上年，如此二十年，
她终于在花园里看到了一
株纯白金盏花。奇迹就是
这么一毫米一毫米累积出
来的。

一毫米不高远，我们
都可以翻越；一毫米不宽
阔，我们都可以越过；一
毫米不伟大，我们都可以
驾驭；一毫米不艰深，我
们都可以解读；一毫米不
高贵，我们都可能遇见。
每个人都可能不凡，关键
在于，你是否能发现那一
毫米，是否愿意去经营那
一毫米。

一毫米的智慧
董改正
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