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五月五月，，是劳动者的节日是劳动者的节日，，也是青春的季节也是青春的季节。。当当““五一五一””的奋斗号角遇上的奋斗号角遇上““五四五四””的青春脉搏的青春脉搏，，我们聚焦这样一我们聚焦这样一

群人群人：：他们年轻他们年轻、、有朝气有朝气，，更有一股扎根乡土的闯劲更有一股扎根乡土的闯劲。。

他们是乡村振兴的生力军他们是乡村振兴的生力军———青年新农人—青年新农人。。在乡村这片广阔的舞台上在乡村这片广阔的舞台上，，他们没有墨守成规他们没有墨守成规，，而是选择用新技而是选择用新技

术术、、新理念去激活传统农业新理念去激活传统农业。。他们让沉寂的乡土特产搭上了电商快车他们让沉寂的乡土特产搭上了电商快车，，让传统的种养模式焕发了新生让传统的种养模式焕发了新生。。他们用实干他们用实干

证明证明：：农业是有奔头的产业农业是有奔头的产业，，农村是干事创业的热土农村是干事创业的热土。。

在这个双节交汇的时刻在这个双节交汇的时刻，，我们记录这些青年面孔我们记录这些青年面孔，，既是致敬辛勤的劳作既是致敬辛勤的劳作，，也是喝彩滚烫的青春也是喝彩滚烫的青春。。

执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔执青春之笔 绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村绘大美乡村

“你看，这一筛子泥鳅，火候刚刚好，
颜色金黄透亮，香味也出来了。”4月26日
傍晚，在桐城市青草镇丁老三家庭农场的烘
房里，丁伯润一边熟练地翻动着铁筛上的泥
鳅，一边向记者介绍。汗水顺着他的脸颊往
下淌，烘房里的温度接近60度，但这个26
岁的年轻人却笑着说：“习惯了，这就是我
的‘工作室’。”

丁伯润曾在上海打拼多年，2020年回到
家乡接手父亲的干泥鳅生意。“刚回来的时
候，很多人不理解，说好不容易出去了，怎
么又回来搞‘土玩意儿’？”丁伯润回忆道，

“我看到家乡的变化，心里有底。镇里这几
年营商环境越来越好，还开展电商培训、搭
建销售平台，回乡创业有奔头。”

回来后的第一件事，他不是急着生
产，而是跑市场、学经验。“父亲传下来的
老工艺是好东西，但得让它更规范、更有
标准。”他对传统炭火焙制工艺进行了系统
整理和改进，“我们只用大沙河两岸的野生
青鳅，每年三四五月是最佳制作期。火候
大了会焦，有烟熏味就不能要了。”他说，

“最好的干泥鳅，用手一捻就成粉，连刺都
能吃掉。”

产品工艺稳定了，怎么卖出去？丁伯
润把目光投向了直播间。“我是年轻人，要
找点新方法。”他在车间里搭起了简易直播
间，注册了“丁老三农场”的短视频账
号。“刚开始拍视频、学剪辑，啥都不会，
就是一点点摸索。”他笑着说，“第一次直
播就几个人看，但我坚持每天播，慢慢就
有人气了。”

如今，他的干泥鳅已经成了直播间的
“爆款”，客户遍布全国各地。“我们不只做
干泥鳅，还开发了青草特色的水产品和肉
食加工，让公司常年有活干，村民常年有
收入。”得益于耕地整合和土地流转政策的
支持，丁伯润还在里仁村、三畈村建起了
1000多亩“稻虾共生”生态养殖基地，带
动周边农户一起增收。

“未来的路还长，我要把‘丁老三’这
个品牌做得更响。”丁伯润说，“乡村有舞
台，年轻人回来，一样能干出一番天地。”

全媒体记者 汪秀兵 通讯员 王文静

丁伯润:

小伙玩转“土泥鳅”

4月26日上午，在望江县高士镇工业集中区安徽省宝
天农贸有限公司新厂区的产品展销大厅，公司综合部经理
胡冬霞正在进行线上直播。如今面对镜头，她从容不迫，
娓娓道来，展现了一位青年“新农人”的风采。

胡冬霞是一位“85后”，大学毕业后去往浙江杭
州，多年来一直在做服装设计。父亲从上个世纪80年
代末经营作坊开始，一直在与菜籽油打交道，并于
2014年创办了这家公司。2020年疫情期间，公司
菜籽油一度滞销，在政府部门的帮助下，菜籽油
订单量剧增，开始大量出单销售，正是在这个时
候，胡冬霞回到家乡，帮助父亲经营这家公司。

返乡后，父亲安排她暂时负责线上销售业
务。从服装设计到电子商务，算是一个不小的行
业跨度，起初，胡冬霞一度茫然。不过，她没有
退缩，立即投入学习，对客户订单进行梳理，以
及对接、存档、打包、发货等，售前、售后全程
跟进，一天最多经手数十家单位的业务，经常到
半夜还在核对订单、开票、核对数据等，为第二
天发货做准备。胡冬霞说，当时只想把自家的菜
籽油尽快销售出去，也顾不上考虑辛不辛苦。

胡冬霞经受住了首轮考验，公司也正式开拓了线上
销售渠道。目前，公司在淘宝、抖音、京东等平台都开
有线上门店，相比过去单纯依靠传统销售渠道，销售
额整体提升了40%，线上销售日渐增长，线上销售额
占比达到了25%。

2023年，胡冬霞又开始尝试直播销售，对她来
说，这又是一轮新的考验。“父亲没有给我做要
求，我想作为年轻人，应该主动创新，担起这份责
任。那时候没想直播到底好还是不好，只是不想坐
等客户下单，也要‘主动出击’。直播间的数据
流量都是一种财富，哪怕用户只停留了 1 秒钟，
哪怕一单都卖不出去，都是为公司产品做了宣
传。”胡冬霞说。

于是，每天上午，她就拿着手机支架和麦
克风，在公司不同的场景讲解，自己出镜。加
工、罐装、发货，哪里有现场，她就到哪里
讲，没有稿子，只有提纲，想到哪里说到哪
里。一场两三个小时的直播下来，她常常是口
干舌燥，但依旧咬牙坚持下来。

“一开始打开直播间总有些恐慌，只看到在
线人数，看不到用户，不知道他们在想什么、说
什么、是什么表情，有时候脑子一片空白……后
来就慢慢习惯了，就当做在自拍，坦然介绍。直
播一个星期之后，有客户下单了，我就感觉很有
收获，并坚持要做下去。”胡冬霞说。

从开始的在线人数屈指可数，到现在最多
达到200余人，胡冬霞几年来的坚持有了收获。
为了保持积累的客户，一直到现在，她每个星
期都要直播三四次。

除了直播，她还拍摄一些视频发到短视频
平台进行宣传，如走进与自家公司合作的订
单油菜种植基地，拍摄油菜花盛开时的美
景、油菜结荚期果实饱满的场景、油菜收割
时的忙碌，展现自家菜籽油的原料生长全过
程。目前，她的抖音号已发布200余部视频作
品，“粉丝”达到6600余人。

返乡几年来，胡冬霞不仅通过线上销售拓
展公司业务，还积极完善公司架构，制定相关
标准，增设品控、网销等部门，细化管理，精
准把控公司日常管理。在经营公司之余，她还
在不断加强学习、开拓视野，全方位提升自己。

2021年，在父亲的鼓励下，胡冬霞参加了
安徽省创新创业大赛望江县分会场比赛。比赛
报名后，她就开始着手填报项目计划书，包括
项目规划、市场分析、营销策略等内容，经过
培训进入初赛，前后历时一个多月时间。最
终，她在决赛中表现优异，获得了第一名的好
成绩。

评委老师向她反馈说，她取得好成绩并不在
于口才，而是在于她用心打磨的项目计划书，内
容“硬核”，给评委们留下了深刻印象。一次历
练，一次成长。这场比赛极大鼓舞了她，也让她
更加坚信有志者事竟成。此后，她还参加了多项
电商直播类比赛，获得了诸多荣誉。

全媒体记者 罗少坤
通讯员 黄佩佩 何应松

胡冬霞：

让家乡的菜籽油
香飘全国

当下正是农业生产的关键时节。在桐城市吕亭镇连山村，
广袤农田绿意初绽，机器轰鸣声此起彼伏，一幅生机盎然的春
日春耕画卷徐徐展开。

4月27日清晨，朝阳初升，瑞雪家庭农场负责人陈锐早已
头戴斗笠来到田间，开始一天的忙碌。他熟练地操控着无人机
匀速作业，开展田间施肥、巡查田地等日常工作。

陈锐说，身边的同龄人大多数奔赴城市打拼，他之所以选
择了逆向而行，扎根乡村沃土，无非是出于对乡土的热爱和对
现代农业美好未来的无限憧憬。2013年，怀揣热爱和憧憬，这
位年轻人毅然返乡，携手父母投身农业领域。

创业初期，传统农耕模式耗时费力、效率低下，农作物产
量与销路均受限制，诸多难题接踵而至。但他从未轻言放弃，
扎根田间潜心摸索，虚心学习种植技术，熟悉水稻、小麦、油
菜等粮油作物的生长规律，深耕规模化种植赛道，一步一个脚
印壮大种植产业。

历经十余年深耕细作，陈锐的家庭农场规模稳步扩大，目
前已建成1200亩标准化种植农田，主打水稻、小麦、油菜轮作
种植，形成了稳定、成熟的粮油种植体系。每到春季，农场重
点推进再生稻栽插工作，抢抓春耕关键时节，保障粮食稳产增
收；秋收时节粮油颗粒归仓，四季轮作、循环丰产，让千亩良
田持续焕发活力。

稳定的种植规模，不仅筑牢了粮食生产根基，也为周边村
民拓宽了增收渠道。每逢春耕、夏收、秋种等农忙时节，陈锐
的农场可吸纳周边20余名乡亲就近务工，提供插秧、管护、收
割等就业岗位，让村民在家门口实现增收致富，助力乡村就地
就业、产业富民。目前，农场年均收益稳定在30万元左右，真
正实现了良田丰产、农户增收、产业增效。

作为新时代90后新农人，陈锐跳出了传统“面朝黄土背朝
天”的老式农耕思维，坚持科技助农、机械兴农，全面推动传
统农业转型升级。如今，农场早已告别纯人工耕作模式，完成
现代化农机全面配套，精准配备无人机、高速插秧机、大型收
割机等全套现代农业设备。全套机械化作业体系大幅降低了人
工劳作强度，极大提升了春耕秋收效率，有效规避了人工种植
误差，持续提升粮油作物品质，让千亩农田耕种更高效、更标
准、更规范，生动诠释了现代农业的科技力量。

十余载田间耕耘，从青涩返乡青年成长为深耕乡土的专业
新农人，陈锐始终坚守初心，扎根粮食种植主业，守护一方耕
地沃土。但他并未就此止步，对于农场未来发展，他有着清晰
的规划与憧憬。立足现有千亩种植基地，他计划进一步延伸农
业产业链，打破单一农作物售卖的局限，推进水稻、小麦、油
菜等农产品深加工项目，丰富农产品品类，提升粮油产品附加
值。同时拓宽线上线下销售渠道，打造本土优质粮油农产品名
片，让桐城本土粮油走出乡村、拓宽市场，持续壮大乡村粮油
特色产业。 全媒体记者 何飞 通讯员 王雅文

陈锐：

归乡十余载
青春兴良田

4月 27日下午，记者走进安庆市
宜秀区大龙山镇百华社区，探访“新农
人”江国的生态果蔬基地。大棚内绿
意盎然，一串串饱满的丑番茄挂在枝
头，长势喜人。“再有10天左右，这批丑
番茄就能迎来丰收。”江国一边查看果
蔬长势，一边向记者介绍。

江国，长安大学毕业，曾在上海、
芜湖拥有稳定高薪工作。生于农村、
长于农村的他，始终怀揣着对农业的
热爱与对家乡的眷恋。2016年，27岁
的江国毅然辞去城市工作，返乡投身
现代农业，一晃已经10年整。

创业之路并非一帆风顺。非农业
科班出身的他，在种植技术、市场拓展

上屡屡碰壁。为攻克技术难关，他耗
时近5年开展品种实验与研究；前期市
场未打通、投入成本高，基地连续多年
处于亏损状态。但江国从未退缩，凭
借吃苦耐劳的韧劲，潜心钻研技术、开
拓销路，逐一破解发展难题。

秉持小而美、绿色生态的发展理
念，江国坚守生态种植底线。基地全
程不使用除草剂，采用机器割草与人
工除草相结合的方式，坚持施用有机
肥，严格按照绿色标准化规范生产。
如今，基地种植的丑番茄、贝贝南瓜、
蜜薯，紫霞仙子玉米、黄心白等特色果
蔬，凭借高品质赢得市场青睐。

在基地一边，50亩经过3-4年土壤

休养生息和改良的空地上，江国规划清
晰。“这里马上要种植紫霞仙子玉米和特
色西瓜，7月份就能陆续上市，让市民品
尝到最新鲜的生态农产品。”深耕细作、
精益求精，是他一直坚守的种植准则。

从最初10亩的小基地，到如今200
余亩的规模化种植区，江国的创业之
路越走越稳。他创立的“陇民之家”，
目前年产值约100余万元，在安庆市区
开设4家直营联营店，线上线下联动服
务1000多个家庭。除采摘体验外，他
搭建“陇民之家”电商平台，在城区小
区设立服务站，实现线上下单、就近配
送，打通农产品进城“最后一公里”。

产业发展的同时，江国积极带动

乡邻增收。农忙时节，基地吸纳10余
名村民务工，让村民在家门口实现就
业增收。“江国为乡村产业注入新活
力，他敢闯敢干、热爱家乡的精神，值
得年轻人学习。”大龙山镇宣传委员任
莹莹说道。

“一辈子只干一件事，把生态农业
做好做精。”这是江国不变的初心。展
望未来，他计划推行会员制与订单化
生产，深耕优质、特色、绿色农产品赛
道；同时希望联合更多“新农人”抱团
发展，凝聚乡村振兴青年力量，用坚守
与耕耘，在乡土间书写致富新篇，让绿
色农业成为乡村振兴的坚实支撑。

全媒体记者 许娟 通讯员 查庆
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